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ABBYY Ortakl k Program  

Ülke: Türkiye 

Uygulanacak ABBYY Masaüstü ürünleri: 

 ABBYY FineReader 

 ABBYY PDF Transformer 

 ABBYY Lingvo 

Uyar : Bu belgede ifade edilmi  yükümlülükler ve avantajlar, ABBYY Ukrayna ile Ortaklar  

aras ndaki mevcut anla malar  de i tirmez. Bu Ortakl k Program , ABBYY Ukrayna ile 
Ortaklar  aras ndaki ticari ili kileri geli tirmeyi amaçlamaktad r. bu Ortakl k Program  

yaln zca ABBYY masaüstü ürünlerini kapsamaktad r. ABBYY Kurumsal ve Teknoloji ürünleri 

(veri yakalama, yaz l m geli tirme kitleri (SDK)) bu Programa dâhil de iller.  

Tan mlanan Ortakl k Program  Türkiye’de 1 Ocak 2011 tarihinden itibaren faaliyete geçer.  

Giri  

ABBYY, 90’l  y llar n sonlar ndan itibaren Orta ve Do u Avrupa piyasas nda varl n  

sürdürmektedir ve onun masaüstü OCR (optik karakter tan ma) ürünleri bu ülkelerde iyi 

tan n r. 200’ü a an bili im ödülleri, uluslararas  pazarlara tan t ld ndan beri ABBYY 
FineReader’ n ula t  ba ar s n n göstergesidir. ABBYY’nin Ortaklar yla birlikte gösterdi i 

pazarlama çabalar , ABBYY FineReader’  Orta ve Do u Avrupa’daki birçok ülkede 1 numaral  
OCR ürünü olarak nitelendirmesini sa lad . 

ABBYY ürünleri ve teknolojileri 20 senedir geli tirilmekte olup bili im endüstrisinin be enisini 

toplam  ve dünya çap nda milyonlarca kullan c  taraf ndan takdir edilmi tir. Masaüstü 
ürünlerinin da t m ve sat  alan nda ABBYY ile ortak olurken, bili im alan ndaki ticaret 

irketleri, kullan c lar n, i  verimlili ini artt rmak ve rutin i lemlerden kurtulmak için i  ve ofis 

otomasyonundaki sürekli büyüyen ihtiyaçlar n  kar lamaya olanak sunan, modern, talep 
edilen ve rekabetçi ürünleri tekliflerine dâhil etmi  oluyorlar.  

ABBYY’nin ba ar s , ayr lmaz bir biçimde ortaklar n n ba ar s na ba l d r. Uluslararas  
pazarlarda çal rken, ABBYY, ortaklar yla olan ili kilerini faaliyetinin kilit yönlerinden biri 

olarak görür ve ABBYY ürünlerinin da t m n  ve sat n  olabildi ince pürüzsüz ve verimli 

gerçekle tirmeleri için ortaklar na sat  ve pazarlama deste ini sa lar. ABBYY’nin amac : 
kurulmu  güçlü ortakl k üzerinden ABBYY markalar n  güçlendirmek ve ABBYY ürünleri ve 

hizmetleri için pazar  geni letmek. Ortaklar m zla birlikte hareketli, büyüyen pazarlar için 

gerekli olan ürünleri, deste i ve ileti im araçlar n  sunabiliriz. Verimlilikten ayr  olarak, 
ortaklar m z n bizimle olan i  birli inden memnuniyeti de bizim için önemlidir. Böylece 

ortaklar m z, her zaman görü meye, yard m etmeye ve üpheli veya standart d  durumlara 
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çözüm bulmaya haz r olan, aç k görü lü, profesyonel uzmanlardan olu an bir ekibi her 
zaman burada - ABBYY’de bulabilirler.  

Ortakl k Program  

ABBYY Yetkili Orta  konumu, ortak olan irketlere ABBYY ürünlerinin verimli sat lar n n h zl  

geli tirilmesi için en geni  imkânlar n  sa l yor. Verimli da t m ve sat lar n geli imi için 

ABBYY Ortaklar yla en s k  i  birli ine kendini adam t r. Ortaklar m zla birlikte biz: 

 ABBYY ürünlerini mü terilere kolayca eri ilebilir yapabiliriz  

 Yüksek kalitede ve zamanl  sat  öncesi ve sat  hizmetleri sa layabiliriz 

 Sat  stratejilerini payla abilir ve uygulayabiliriz 

 Ürünlerimiz hakk nda yüksek düzeyde bilgi sa layabiliriz  

ABBYY Ortakl k Program , ABBYY masaüstü ürünlerini ve ilgili hizmetlerini ba ar l  bir ekilde 
geli tirmek ve pazarlamak için gerekli araçlar  ve artlar  sa lamak amac yla geli tirilmi tir. 

Ortaklar, i lerinin büyümesine yard mc  olan ABBYY’nin kaynaklar ndan, tecrübesinden ve 

uzmanl ndan yararlan yorlar. ABBYY’nin niyeti – ortaklar na indirimlerden öteye uzanan 
yönlerde de yard m sa lamakt r. ABBYY Orta  olman n avantajlar : 

 ABBYY marka güvenirli ini kullanma ve ondan yararlanma 

 H zla büyüyen pazardan geliri ve kâr marjlar  yükseltme 

 Yeni pazarlara girerek ve daha büyük ticaret f rsatlar  yaratarak sat  tekliflerinizi 

geni letme  

 Ortak sat lar ve pazarlama giri imleri 

 ABBYY’nin en son yaz l m ve pazarlama materyallerine eri im 

 Kapsaml  sat  öncesi, sat  ve teknik destekten yararlanma  

 Mü teri ülkesinde bulunan Yetkili Ortaklar n ileti im bilgileri hakk nda potansiyel 

mü terileri imtiyazl  bilgilendirme 

ABBYY, üst düzeyde profesyonel, e itimli ve sorumlu ortaklar toplulu unu kurmaktad r. 
Aç kl , kar l kl  sorumlulu u, bilgi ve tecrübe payla m  olan bir topluluk olman n, o 

toplulu un her bir bireyin ba ar s n n kilit noktas  oldu una gerçekten inan yoruz.  

ABBYY ürünlerinin ileri teknoloji ve yenilikçi oldu unu dikkate alarak, böyle ürünlerin sat  

ve pazarlamas  için çaba gerekece inin fark nday z ve ortaklar m za destek sa lamak 

amac yla, indirim üzerine dayal  Program m za kat lmalar n  arz ediyoruz. 

Ortaklar m za ABBYY Yetkili Sat c s  statüsünü sunuyoruz: 
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A a dakiler ABBYY Yetkili Sat c s  olman n avantajlar d r:  

 ABBYY reklamlar nda ileti im bilgilerinin tercih edilir dizini; www.ABBYY.com.tr 

sitesindeki ABBYY Ortak Bulucuda yer alma 

 ABBYY Yetkili Sat c s  logosunu kullanma hakk   

 Yeni! ABBYY masaüstü ürünlerinin kurumsal toplu lisanslar n  satma hakk  

 Büyük kamu ihaleleri için üst düzey sat  öncesi deste i: yetki belgeleri, özellikler ve 
lisanslama hakk nda dan manl k, proje koruma vb. 

 ABBYY ürünlerinin yüksek kalitesini sa lamak için sat  öncesi ve sat lar n irket 

yöneticileri taraf ndan yap lmas , ürünlere sat l k olmayan eklenti lisanslar n gerekli 
say da sa lanmas  

 Yeni! Sat c n n ABBYY ürünlerinden elde etti i cirosunun % 10’una kadar varan 

pazarlama kayna  temin etme imkân  

 Yeni! Teklif edilen perakende fiyat n n % 10’una e it indirim miktar  eklinde verilen 

daha yüksek kâr marj   

ABBYY Yetkili Sat c s  olabilmek için, Ortak Sertifikasyon S nav n 1 geçmek zorunda ve ABBYY 

masaüstü ürünlerinin e itim ve tan t m amaçl  “Sat l k De ildir” lisanslar n n standart paketini 

sat n almak zorundad r.  

ABBYY Yetkili Sat c s  statüsünü sürdürmek için, Ortak en az bir Sertifikal  Uzman 

(Sertifikasyon S nav n  geçmi  kimse) bulundurmak zorundad r. Sertifikasyon S nav n  

ba ar l  bir ekilde geçtikten sonra, uzman n sertifikasyonu bir y l boyunca geçerlidir. 

  

                                                
1ABBYY ürünlerini düzenli olarak satan mevcut sat c lar, ABBYY Yetkili Sat c s  statüsü için 30.06.2011 tarihine 
kadar Sertifikasyon S nav na girmeden müracaat edebilirler.  
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ABBYY orta  nas l olunur 

ABBYY’nin Türkiye’deki orta  olmak için lütfen www.ABBYY.com.tr sitesindeki ABBYY Ortak 
Bulucuda yer alan bayilerimizin biriyle veya do rudan ABBYY Ukrayna personeliyle irtibata 

geçiniz: 

ABBYY Ukrayna 

10/14 Radi eva Cad., 03 680 Kiev, Ukrayna; 

www.abbyy.com ( ngilizce olarak) 

e-posta: abbyydesktop@abbyy.ua 

tel.: +38 044 490 99 99 

faks: +38 044 490 94 61 

ABBYY Ukrayna; - Arnavutluk, Bosna Hersek, Bulgaristan, H rvatistan, Çek Cumhuriyeti, 

Macaristan, srail, Makedonya (Makedonya Eski Yugoslavya Cumhuriyeti), Moldova, Karada , 

Polonya, Romanya, S rbistan, Slovakya, Slovenya, Türkiye ve Ukrayna - Orta ve Do u 
Avrupa’n n 17 ülkesinde ABBYY ürünlerinin sat  ve pazarlamas ndan sorumlu olan dünya 

çap ndaki ABBYY ofislerinden bir tanesidir. 

 


